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Sicher versichert - Die Vorteile einer
Zusammenarbeit mit einem Versicherungs-

broker

Von Adrian Parpan®

immer mehr gesetzliche Vor-
schriften, die rasanten Veran-
derungen in der Versiche-
rungs- und Finanzwirtschaft
sowie die zunehmende Un-
tibersichtlichkeit des deregu-
lierten Marktes machen es
den KMUs nicht einfach, sich
. in dieser dusserst komplexen
Landschaft zurechtzufinden
und fir die eigene Unter-
nehmung die optimalen Ver-
sicherungen zu finden. Die
Zusammenarbeit mit einem
Ainabhéngigen Versicherungs-
broker bietet sich deshalb
ind ist in den meisten Fil-
Sehr hilfreich.

Die Aufgabe des Brokers ist es, die
Interessen des Kunden zu vertre-
fn. Er setzt dabei sein Wissen und
seine ganze Erfahrung in den
Dienst und das Interesse des Kun-
den. Der Broker arbeitet unabhin-
gig und ist keiner Versichesung und
keiner Bank verpflichtet. Er ist auf-
grund der Brokervereinbarung mit
seinem Auftraggeber als Sachver-
walter in dessen Auftrag tatig.
Vorgangig erklart der Broker dem
Kunden den Umfang der Dienstleis-
tung, das System der Honorierung,
die Rechte und Pflichten beider
Parteien, Mit der Mandatsunter-
zeichnung beginnt die Partner-
schaft, Nun beginnt mit der Risiko-

analyse die eigentliche Dienstlais-
tung des Brokers gegeniber dem
Kunden, Der Broker kennt die neu-
esten Versicherungsprodukte, weiss
Uber die relevanten gesetzlichen
Bestimmungen Bescheid und kann
aus dem komplexen Angebots-
dschungel das fiir den Kunden rich-
tige und zutreffende Produkt her-
ausfiltern. Er erkennt die unter-
schiedlichen  Kundenbedirinisse
und kann dem Kunden eine Emp-
fehlung abgeben. Im Schadenfall
wird der Kunde begleitet oder wer-
den die Verhandlungen mit den
Versicherungen fir den Kunden so-
gar ganz ubernommen.

Es geht darum die vorhandenen
Versicherungslosungen bezuglich
Preis und Leistung anhand einer
Analyse auf dem Markt zu evaluje-
ren, Deckungslicken oder Uberver-
sicherungen in allen Bereichen auf-
zudecken, um dem Kunden an-
schliessend den optimalen Versi-
cherungsschutz vorschlagen zu
konnen. In den meisten fallen be-
treut der Broker den gesamten Ver-
sicherungsbestand des Kunden und
ist die erste Anlaufstelle for alle
Versicherungsfragen.

Dieser Service ist fur den Kunden
kostenlos, da der Broker die Ent-
lohnung direkt uber die Courtagen
der Versicherer erhalt. Spezielle
Honorarvereinbarungen zwischen
Kunden und Broker bediirfen einer
separaten und schriftlichen Abma-
chung.

Vorteile der Zusammenarbeit
mit einem Broker zusammen-
gefasst:

* unabhdngige Beratung von aus-
gewiesenen Versicherungsspezi-
alisten

* Qualitat und Professionalitat der
Beratung durch langjdhrige Er-
fahrung

* transparente und optimierte Lo
sungen
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* Begleitung oder direkte Vertre
tung i Schadenfall
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* Zeit- und Kosteneinsparungen,
da der Broker einen Teil der Ad-
ministration Ubernimmt wie z.B.
Kontrolle faufender Policen, Pra-
mientechnungen und Antrage

*Adrian Parpan ist Geschaftsleiter
der Wirth finance Group, Telefon

06170516 00, infotowuerth- fg.com,
www.wuerth-fg.com.
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