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Selbstandige sollten Versicherungsfrage nicht unterschétzen

Von Adrian Parpan*

Fir jeden, der ein Unternehmen
selbstédndig leitet, sind die richtigen
Versicherungen entscheidend. Sie
halten dem Unternehmer den Ri-
cken frei, schiitzen ihn und seine Fa-
milie sowie seine Investitionen und
lassen ihn nachts ruhig schlafen, weil
seine Altersvorsorge gesichert ist.
Dennoch neigen viele Unternehmer
dazu, bei den Versicherungspramien
zu sparen. Problemen kann vorge-
beugt werden, wenn ein Versiche-
rungsberater fir ihn eine Gesamt-
analyse durchfiihrt.

Genau wie der Anwalt und der
Treuhédnder, ist auch der Versiche-
rungsbroker ein unerlédsslicher Part-
ner fiir Selbstdndige. Der Anwalt
kiimmert sich um die rechtlichen As-
pekte des Unternehmens und unter-
stiitzt den Unternehmer bei der Wahl
der geeigneten Rechtsform fiir seine
Firma. Mit dem Treuhénder werden
finanzielle und administrative As-
pekte analysiert, damit der Unter-
nehmer seine Tétigkeit optimal aus-
itben kann. Ebenso wichtigist der un-
abhéngige Versicherungsberater, der
mit profunden Kenntnissen desVersi-
cherungssektors und mit einer um-
fassenden Bewertung der unterneh-
merischen Situation eine massge-
schneiderte und detaillierte Analyse
des jeweiligen Unternchmens erstel-
len kann.

Schritte der Analyse

Die erste Aufgabe des Versicherungs-
beraters besteht in der Durchfithrung
einer Risikoanalyse, bei welcher alle
mit der selbstdndigen Tétigkeit ver-
bundenen Aspekte beriicksichtigt
werden. Bei Neugriindungen analy-
siert der Versicherungsberater ge-
meinsam mit dem Frmengrinder
das Produkt bzw. die Dienstleistung
des Unternehmens, die erforderli-
chen Voraussetzungen, das Gebiet, in
dem der Unternehmer tétig zu sein
plant, seine wirtschaftlichen Aussich-
ten, die einzustellenden Personalres-
sourcen und vieles mehr.

Der zweite Schritt ist die Begren-
zung der Risiken. Zusammen mit
dem Unternehmer werden die im
ersten Schritt bestimmten Risiken

hilfreich sein, da dieser die Pramien-
hohen der verschiedenen Versiche-
rungen kennt und weiss, wie Kosten
eingespart werden sowie gegebenen-
falls giinstige Bedingungen ausge-
handelt werden konnen. Schlussend-
lich kommt all dies dem Firmengriin-
der zugute.

Nach der Absicherung der Perso-
nen geht es um den Vermogens-
schutz. Dazu gibt es zahlreiche Op-
tionen und die Auswahl ist immens.
Der Berater kann den Unternchmer

ausgehend von dessen Bediirfnissen
und finanziellen Moglichkeiten an-
leiten. Dadurch kann sich der Unter-
nehmer auf seine Betriebstétigkeit
konzentrieren, anstatt mit Analysen
komplexer versicherungstechnischer
Sachverhalte Zeit zu verlieren.

analysiert und Moglichkeiten zur Ab- Regelmdssig liberpriifen

sicherung derer gesucht. Dank dieser
Analyse wird dem Unternehmer be-
wusst, wie er sich absichern kann und

welche Risiken er in Kauf nehmen
muss, da sich bekanntlich nicht alle
Risiken vollstdndig vermeiden las-
sen. Erst wenn alle Risiken analysiert
wurden, kommen die Versicherungs-
lésungen ins Spiel. Am Anfang, wenn
die wirtschaftlichen Méoglichkeiten
des Unternehmens noch beschrankt
sind, ist es besser, sich auf einen Ba-
sisschutz zu konzentrieren, um dann
dasVersicherungspaket zu erweitern,
sobald mehr Liquiditdt vorhanden
ist. Ich rate davon ab, bei den Prami-
en zu sparen, indem unzureichende
Summen angegeben werden: Besser
ist es den Selbstbehalt zu erhéhen.

Der Versicherungsschutz

Der wichtigste Versicherungsschutz
ist der fiir die im Unternehmen téti-
gen Personen, erst danach geht man
die Vermogenswerte an. Das Hinzu-
ziehen eines Beraters kann hier sehr

© Sudostschweiz Ausgabe Graubtinden, Chur

Eine Analyse der Vorsorgesituation
ist auch fir bereits etablierte Unter-
nehmen sehr sinnvoll. Der Markt ent-
wickelt sich laufend, die Menschen
und ihre Gewohnheiten verdndern
sich und Gleiches gilt auch fiir ein
Unternehmen. Es empfichlt sich da-
her, regelmaéssig zu tiberpriifen, was
sich im Betrieb verdndert hat und
wann die letzte versicherungstechni-
sche Analyse durchgefiihrt worden
ist. Idealerweise sollte jahrlich ein
Treffen mit dem Versicherungsbera-
ter vereinbart werden, um sicherzu-
gehen, dass der Versicherungsschutz
stets auf dem aktuellen Stand ist und
keine unliebsamen Uberraschungen
drohen.
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