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Steueroptimierung einfach gemacht

Das Thema Steuern ist komplex, im-
mer aktuell und es betrifft jeden von
uns. Steuern setzen sich aus den di-
rekten und indirekten Abgaben zu-
sammen, die jeder Biirger an den
Staat zu entrichten hat. Da liegt na-
ttirlich die Frage nahe, ob es tatsich-
lich méglich ist, die steuerliche Situa-
tion von Privatpersonen oder Unter-
nehmen zu optimieren.

= Vorsorge oder Wohneigentum als
Moglichkeit zur Steueroptimierung.
Wenn von Steueroptimierung und
Vorsorge gesprochen wird, denkt
man vor allem an die 3. Sdule. Es gibt
Versicherungslosungen fiir jedes Al-
ter und jedes Einkommen, als ergén-
zende Vorsorge zur 1. und 2. Séule,
die vom steuerbaren Einkommen ab-
gezogen werden konnen oder zumin-
dest im Hinblick auf Zinsen und
Uberschussbeteiligungen nicht der
Steuerpflicht unterliegen. Wer Wohn-

eigentum besitzt, kann hervorragen-
de Produkte zur Sicherung seiner fi-
nanziellen Verpflichtungen oder zur
indirekten Amortisation seines Ei-
gentums nutzen. Mit Hilfe solcher
Versicherungslosungen kann man
nicht nur seine Zukunft und die sei-
ner Angehorigen absichern, sondern
auch die zu entrichtende Steuerlast
wirksam optimieren. Denn um die in-
dividuelle Vorsorge zu foérdern, bietet
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der Staat attraktive steuerliche Vor-
teile fir Lebensversicherungen.

= SteuerlicheVorteile und die 3. Sau-
le. Die gebundene Vorsorge, die in-
nerhalb des 3-Sédulen-Systems auch
als Saule 3a bezeichnet wird, geniesst
besondere steuerliche Privilegien.
Beispielsweise kénnen Personen oh-
ne Pensionskasse 20 Prozent ihres
Einkommens bis zu einem jédhrlichen
Hochstbetrag von 32 832 Franken
absetzen, wihrend es fiir Personen
mit einer Pensionskasse (2. Sidule)
jahrlich 6566 Franken sind (Betrége
per 2009). Die in der Vertragslaufzeit
anfallenden Ertrige (zum Beispiel
Zinsen) aus der Vorsorgepolice sind
von der Einkommenssteuer befreit,
und in bestimmten Féllen kann das
Kapital auch wéhrend der Laufzeit
ausbezahlt werden. Dies erklirt,
weshalb diese Versicherungsform be-
vorzugt von Selbstdndigerwerben-
den und Erstwohnungseignern abge-
schlossen wird. Es bedeutet jedoch
nicht, dass sie fiir andere Personen-
gruppen nicht ebenso interessant
sein kann, vor allem wenn diese iiber
ein betréchtliches Einkommen verfii-
gen. Bei der freien Vorsorge, der Séu-
le 3b, konnen Laufzeit und Begiins-
tigte individuell festgelegt werden,
eine vorzeitige Vertragsablosung ist
in der Regel moglich, und die Zinsen
sind steuerbefreit. Diese nicht uner-
heblichen Vorteile geben héufig den
Ausschlag fiir den Abschluss eines
«freien» Versicherungsvertrags — der
Sdule 3b - statt eines «gebundenen»
Vertrags, wie bei der Sdule 3a.

" Auf Nummer sicher gehen. Die
Auswahl der Angebote auf dem
Markt ist riesig, und oft wird der Kun-
de geradezu mit Informationen iiber-
flutet: Gebundene oder freie Vorsor-
ge, ablosbare oder nicht ablosbare

Vertrége sowie jahrliche oder einma-
lige Préamienzahlungen, die jéahrlich
abnehmen oder jdhrlich angepasst
werden. Kurz gesagt, es gibt eine pas-
sende Losung fiir jede Situation und
jeden Bedarf. Es gibt Versicherungen
zur reinen Risikoabsicherung (Todes-
fall und Invaliditdtsrente), die bei-
spielsweise fiir Personen in Frage
kommen, die eine Hypothek tilgen
miissen und im Falle ihres Ablebens
oder bei Erwerbsunfihigkeit das
Wohneigentum ihrer Familie sichern
wollen. Oder auch fiir Geschéftsleu-
te, die den Fortbestand ihres Unter-
nehmens gewdhrleisten wollen. Es
gibt auch fondsgebundene Lebens-
versicherungen, die sich besonders
ftir Personen eignen, die Geld anle-
gen und am Wachstum der Finanz-
mérkte teilhaben, aber gleichzeitig
auch ihre Angehorigen finanziell ab-
sichern und ihre Steuerlast senken
wollen.

Um gezielt das am besten auf die
jeweiligen Bedirfnisse abgestimmte
Produkt auswihlen zu kénnen, emp-
fiehlt es sich, einen erfahrenen Fi-
nanzberater zu Rate zu zichen. Die-
ser erstellt vor einer Optimierung der
steuerlichen Aspekte eine detaillier-
te «Momentaufnahme» der personli-
chen Situation des Kunden. Die fi-
nanziellen Aspekte werden dabei
ebenso sorgfiltig analysiert wie die
familidre und berufliche Situation.
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